	[image: image1.jpg]AICAI

Azienda Speciale della
cClgamer‘a di Commercio
i





	MISSIONE DI BUYERS AD IZMIR
SETTORE ABBIGLIAMENTO/CONFEZIONE

18 – 21 APRILE, IZMIR


SCHEDA ADESIONE / PROFILO AZIENDALE
 Da İnviare all’indirizzo email: aicai@ba.camcom.it entro il 26 febbraio 2010
*  Si chiede di compilare in tutte le sue parti il formulario online e rinviarlo per e-mail. Non saranno presi in considerazione i formulari compilati manualmente e spediti via fax. 
	RAGIONE SOCIALE
	

	INDIRIZZO COMPLETO
	

	PERSONA PER CONTATTO
	

	RUOLO NELL’AZIENDA
	

	TELEFONO
	
	FAX
	

	E-MAIL / SITO WEB
	
	GSM
	


1. ATTIVITA’: 

	□ PRODUZIONE                            

□ IMPORTATORE
□ ESPORTATORE
□ VENDITA ALL’INGROSSO
□ VENDITA AL DETTAGLIO
□ DISTRIBUTORE
□ AGENTE / RAPPRESENTANTE
□ UFFICIO DESIGN

□ ALTRO (specificare)…………………………………………………………………………………………………………


	□ ABBIGLIAMENTO DONNA            □ 25 ANNI E GIU’   □ 25 – 40  □ 40 ANNI E SU             

□ ABBIGLIAMENTO UOMO              □ 25 ANNI E GIU’   □ 25 – 40  □ 40 ANNI E SU                          

□ ABBIGLIAMENTO BAMBINO        □ BAMBINO            □ JUNIOR        

□ LINGERIE

□ ABBIGLIAMENTO SPORTIVO
□ ABITO DA SPOSA
□ DENIM
□ TESSUTO
□ ACCESSORI
□ ALTRO (specificare)…………………………………………………………………………………………………………


	[image: image2.jpg]AICAI

Azienda Speciale della
cClgamer‘a di Commercio
i





	MISSIONE DI BUYERS AD IZMIR
SETTORE ABBIGLIAMENTO / CONFEZIONE

18 – 21 APRILE, IZMIR


2. PRODOTTI 

	DESCRIZIONE
	CODICE DOGANALE

(non obbligatorio)

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


	QUALITA’ DEL TESSUTO DEI PRODOTTI

□ BASSA     □ MEDIA     □ ALTA          □ OTTIMA

QUALITA’ DEI PRODOTTI

□ BASSA     □ MEDIA     □ ALTA          □ OTTIMA

PREZZO DEI PRODOTTI

□ BASSA     □ MEDIA     □ ALTA          □ OTTIMA




3. PROFILO DELL’AZIENDA  
	DATA DI COSTITUZIONE:
	NUMERO DIPENDENTI:

	FATTURATO (MILLIONI EURO)

2008
2009
	DEL QUALE EXPORT (%)

2008
2009
DEL QUALE IMPORT  (%)

2008
2009


4. PROFILO COMMERCIALE

I principali fattori di competitivita’ per l’azienda sono:

□ Design


□ Prezzo / qualita’

□ Qualita’


□ Immagine

□ Tecnologia


□ Varieta’ gamma

□ Altri (specificare)…………………………………………………………………………………………………………………………..
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	MISSIONE DI BUYERS AD IZMIR
SETTORE ABBIGLIAMENTO / CONFEZIONE

18 – 21 APRILE, IZMIR


Principali mercati d’export 

	Mercato                            dal                       con i seguenti prodotti         


Principali mercati d’import  

	Mercato                            dal                       con i seguenti prodotti 


Modo di Pagamento Richiesto
	


Quantita’ Media d’Ordine per Prodotto

	


Modalita’ della presenza dell’azienda nei mercati esteri 

(se l’azienda esporta gia’):

□ Produttore





□ Ufficio Design
□ Agente





□ Negozi (rete di distribuzione)
□ Rappresentante / Distributore


□ Altri (specificare)………………………… 

□ Joint venture



5. INFORMAZIONE DI MERCATO TURCO:
Ha realizzato in precedenza affari in Turchia?

□ Si

□ No

Se si: Quali sono le vostre osservazioni?
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	MISSIONE DI BUYERS AD IZMIR
SETTORE ABBIGLIAMENTO / CONFEZIONE

18 – 21 APRILE, IZMIR


Termine richiesto per la consegna dell’ordine
□ 3 -4 settimane


□ 6 -8 settimane 
              □ Piu’ di 8 settimene
Indicare se ci sono delle aziende turche con le quali NON desidera venire in contatto:

	


6. QUALE E’ IL SUO ATTUALE INTERESSE VERSO LA TURCHIA?
□ Acquistare prodotto finito con marchio turco
□ Produzione CMT (far produrre in Turchia mandando tutto il materiale dall’Italia)
□ Produrre in Turchia il proprio marchio
□ Acquistare materiali / acessori (tessuto, cerniera,..vs) 

□ Identificare un partner turco per realizzare una joint venture
□ Altro: …………………………………………………………………………………………………………………………………

7. BREVE DESCRIZIONE DELLE CARATTERSTICHE DEL POTENZIALE PARTNER

	


I dati vengono trattati conformemente al D.Lgs. 196/2003
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